
Dat het voor leerlingen uiterst  
nuttig is om een goed financieel 
inzicht te hebben: daar twijfelt 
niemand aan. Maar: boekhouden 
en budgetteren kan er voor hen 
soms behoorlijk saai uitzien. Toch 
gaat het om zeer wezenlijke kennis 
en vaardigheden, daar zijn we het 
zeker over eens! 

Boeiende bedrijfssimulaties 
 
Al jarenlang lukt het GoVenture 
om leerlingen in het onderwijs te 
boeien met aansprekende  
simulaties. Op dit moment zijn wij 
aanvullende Nederlandstalige  
materialen bij een MicroBusiness 
simulatie aan het voorbereiden. 

Leerlingen maken keuzes… 
 
Het is een bedrijfssimulatie waar  
leerlingen actief doende zijn met 
de opzet van een kleine onder‐
neming en keuzes moeten maken 
op heel veel gebieden. Het gaat 
daarbij natuurlijk om geld en winst 
of verlies, maar ook om inzet van 
personeel, marketing en meer. De 
simulatie is binnen tal van onder‐
wijssituaties bruikbaar. Natuurlijk 
binnen de economielessen, maar 
ook bijvoorbeeld als een bijzonder 
project binnen een themaweek. 

 
Actief en betrokken aan de slag 
 
In deze simulatie exploiteer je als 
leerling een (markt‐)kraam. Je 
kunt een product kiezen, bent  
verantwoordelijk voor de inkoop. 

En: je moet kiezen waar en voor 
welke prijs je verkoopt. Het is  
allemaal eenvoudig te begrijpen, het 
staat helder op het scherm, het is 
interactief en vooral: leerlingen  
vinden het spannend om te doen. 
 
Winst voor het onderwijs 
 
De grote winst voor het onderwijs is 
natuurlijk dat leerlingen op deze 
manier de inhoud van hun theorie‐
boek hier in zeer korte tijd tot leven 
zien komen. Ze zullen er zelf actief 
en betrokken mee omgaan. Wat er 
allemaal precies nog meer in zit en 
welke onderwijsdoelen beoogd  
worden: kijk daarvoor op de achter‐
zijde van dit blad. 

Meer informatie 
 
Onze uitnodiging aan u nu: neem 
kennis van dit bedrijfsspel door naar 
onze website www.Visiria.nl te gaan 
en daar door te klikken op de 
GoVenture knop. U kunt daar een 
echte simulatie van dit programma 
bekijken en kunt op die manier  
beoordelen of en waar dit binnen 
uw lesprogramma kan passen.  
Vervolgens kunt u intekenen op de 
gratis nieuwsbrief. We houden u 
dan vrijblijvend op de hoogte. 
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Thema’s die in MicroBusiness o.a. aan de orde komen: 

Het opzetten van een bedrijf 

Kiezen van naam, product, logo. Maken van een bedrijfsplan en zoeken naar financiering. 

Het product 

Kiezen van het product, samenstelling (receptuur), kwaliteit, voorraad houden en de kosten daarvan, vast‐

stellen verkooprijs. 

De locatie 

Waar ga je verkopen. Kijken of die plek goed is. 

Marketing en verkoop 

Adverteren of niet, de invloed van het weer, weers‐

voorspelling, kijken wat de concurrentie doet,  

klanttevredenheid. 

Personeel 

Personeel in dienst nemen en betalen. Planning van uren. 

Financieel 

Budgetteren en het kasverloop volgen. Balans en  

resultatenoverzicht opstellen. 

 

Verder komt er natuurlijk nog een breed scala aan andere onderwerpen aan de orde: 

 Er zal gerekend moeten worden. 

 Grafieken moeten begrepen worden. 

 Er zijn problemen die opgelost moeten worden. 

 Er moet creatief gedacht worden. 

 Er worden risico´s tegen elkaar afgewogen. 

 Je zult in je rol als ondernemer moeten denken. 

 Er kan nagedacht worden over de aansprakelijkheid voor producten, maar ook financieel. 

 Je zult de resultaten kritisch moeten bekijken. Waarom lukte het wel/niet? 

 

Bij het bedrijfsspel hoort een uitvoerige set documentatie. We zijn op dit moment aan het nagaan welk 

deel van de informatie voor uw leerlingen noodzakelijkerwijs vertaald zal moeten zijn. Daar werken we 

vervolgens aan.  De Nederlandse versie is nu dus nog even niet beschikbaar.  Als u nu meteen al met de 

volledig Engelse versie wilt werken: laat het ons weten. Dat kan via de website! 

 

Meer informatie ‐ introductieaanbieding	
Meer informatie over de GoVenture producten kunt u vinden op de website www.Visiria.nl.  U 

kunt zich daar ook vrijblijvend aanmelden voor de nieuwsbrief en de introductieaanbieding.  
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